
 
 
 

 
   
   
 
 
   

 

  

 

 

 

  
  
 Ansvar for å videreutvikle produktgruppen aluminium profiler. Dette 

innebærer i tillegg til salgsansvar bred kontakt med våre internasjonale leverandører. 
 Noe reisevirksomhet må påregnes. 

 
Du har 

 Gjerne utdannelse utover videregående skole, gjerne teknisk, samt noen års salgserfaring.  
 Det er en fordel med erfaring fra salg mot mekanisk- eller byggindustri.  
 Bransjeerfaring vil være en fordel,   men dette er ikke noe krav. 
 God forretningsforståelse og kremmerånd. 
 Gode kunnskaper i engelsk, og generelt bra IT kompetanse. 

 
Du er 

 Tillitsvekkende og god  til å skape positive og langvarige relasjoner. 
 Flink til å styre oppgaver fra start  til mål og å bevare overblikket i en hverdag med høy intensitet. 
 Løsnings- og resultatorientert.  
 Planmessig, strukturert og målrettet. 

  
Du tilbys 

 En stilling med mange spennende utfordringer. Du vil få et selvstendig salgsansvar med gode  
muligheter for å utvikle din karriere i en virksomhet med klar vekst strategi.  

 Korte beslutningsveier og vi legger vekt på et stimulerende og professjonelt  arbeidsmiljø. Vi har en positiv 
og uformell omgangstone.  

 Konkurransedyktige betingelser. 
 Den produktansvarlige vil være sentral i selskapets salgsteam og arbeide tett med den øvrige 

salgsledelsen.  
 

 
For mer informasjon kan du kontakte: Jan Hagen på tlf. 91 16 93 75. 
 
Søknad med CV  sendes til:   jha@alumeco.no innen 15.02.2012 
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